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LOS PRECIOS DE BOLETERIA

El negocio cinematografico atraviesa por una situacidn harto critica. Escasos son los
salones del pais que en la presente temporada han logrado hacer un buen negocio
numerosos cines, en cambio, han sufrido pérdidas ingentes.

Muchos factores determinaron esa merma de entradas: la situacion politica, la
inseguridad econdémica, el advenimiento del sonoro. Todas estas causas son por to-
dos harto conocidas. Una hay, que deliberadamente hemos omitido y a la que puede
achacarsele el desastroso estado del negocio cinematografico: es la que se relacio-
na con los precios de boleteria.

La inflacién, a este respectc, ha tomada caracteres de verdadero abuso con el pa-
blico, abuso que ha tenido efectos contraproducentes. Se ha empleado un arma de
doble filo, o, para hablar mas claro, una escopeta con salida de escape por la culata.
Iin efecto, por peliculas regulares o menos que regulares aun, se ha cobrado en las
salas de estreno, dos pesos, la platea. Fué y sigue siendo atin, el precio de!'rigor.
+Cuanto deberia cobrarse en consecuencia, por films de mayor valor comelc)al" te-
niendc en cuenta que al puiblico se le; cobra en proporcion a la calidad del espec-
taculo? Lo mencs, si se estableciera una logica comercial, el doble, vale decir, cua-
tro pesos Y como @sto constituye una enormidad imposible de llevarse a cabo, se
le ha cobrado la misma entrada por una pelicula mala que por una pelicula buena.

No exaiste una compensacion, ya que la unica pelicula que justificaba el precio era
la buena: la mala, en muchos casos, ni merecié exhibirse en el centro como rellenc

En los barrios el problema es idéntico, v las alquiladoras, que son demasiado hi-
biles para comprender el verdadero estado del negocio, no han rebajado los vrecios
de boleteria, no por creer que ello significaria implicitamente, reconocer la inferio-
ridad de sus peliculas, sino, por la razon lisa y llana de que la tnicg forma de jus-
tificar sus condiciones de alquiler era mantener los precios, ain a costa de los inte-
reses dc sus clientes.

Pero las cosas han sobrepasado todo limite. El teatro, espectiaculo de capa caida,
ha demostirado que con precios bajos puede deferderse (dos compafifas que trabaja-
ron en pleno centro a 0.60, 0.50 y 0.80 centavos la platea, con buen éxito, confirman

esu aseveracion).

Hay que rebajar los precios de boleteria y reservar los dos pesos, los dos con cin-

cuenta v los tres pesos para las producciones cuya importancia lo justifique. K
jor hacer cien pesos de entradas a ochenta centavos, que ciento veinte pesos a

con cincuenta.
El verano hace como nunca necesaria

me-
uno

la adopcion de la medida que indicamos y

los exhibidores deben insistir ante las alquiladoras exigiendo la rebaja de precio:
Ade holeterfa.
.
Discos en mal estado Estafadores
Personas vinculadas al negocio cinemato-
Un exhibidor del interior nos escribe di- grifico sudamericano parecen haber encon-
ciendonos que por el mal estado de los dis: trado un medio de apresurar su enriqueci-
cos que le enviara una alquiladora, debid so- miento, merced a un vulgar cuento del tic
portar las protestas del publico congregadc que explicamos someramente: los aprovecha
en su sala con motivo de la exhibicion de qos “financistas” insertan un aviso en un
una produccion extraordinaria. diario pidiendo socios capitalistas, para ins-
El hecho es sencillamente inaudito. 13s ad- talar una casa de films. Una vez llegado el

misible que llegue un disco roto, ya que ello
constituye un accidente imposible de preveel
pese a todas las medidas que se adopten,
pero que una casa distribuidora, deliberada-
mente, o por un mal principio de economia,
mande discos rayados o poco menos que in
tutiles, entrafa una falta de) considerac{on
hacia €l cliente, permitiendo a algun suspi-
caz suponer que hay interés en restar presti-
gio a determinada sala.

¢De qué vale a un exhibidor el cuidar su
sala, el sacrificarse atendiéndola personalmen-
te en todo momento, contratando peliculas a
precios elevadisimos, si la comodidad o el
descuido de una casa alquiladora lo coloca

en la desagradable situacién de pasar por
abandonado ante su publico?
Las casas alquiladoras deben prestar mi

atencion al problema de los discos, y limitar
su_ duracién de acuerdo a un término razo-
nable, \inico y seguro medio de evitar la re-
peticion de esta clase de hechos,

incauto, uno de los estafadores — que no otro

es su nombre — se finge también capitalis-
ta. El incauto y este ultimo, entregan, por
partes iguales. el dinero que constituiri el

capital social. El “vivo” lo hace en un che
que, que de mas estd decir ni siquiera es pre-
sentado al banco. Finge mas tarde el “vivo”
arrepentirse de la operaciéon y complica de
tal modo las cosas, que el infortunado que
creyé hacerse rico en poco tiempo con los
nuevos ‘“‘amigos’”, se da por bien servido nc
perdiendo mis dinero del invertido hasta ese
momento.

Tenemos en nuestro poder los nombres de
algunas victimas (entre las cuales hay un
exhibidor de la campafa), y no queremos
darlos a publicidad hasta comprobar el asun-
to debidamente. Los lesionados, que son va-
rios, deberfan facilitarnos todos los datos pa-
ra denunciar a los “financistas apurados” en
mencién, ademds de denunciar el hecho a las
autoridades policiales, como- corresponde.

Combinaciones sin aviso

Hay algunos exhibidores que prefieren es
perar una semana mds para pasar una pelicu-
la a exxhibirla en combinacién, dados los in
convenientes que comporta el sistema y sel
riesgo que se corre con el mismo. Sin embar-
g0, la falta de atencién de algunas alquilado-
doras les obliga, a pesar suyo, a exxhibir pe-
liculas de acuerdo a ese sistema. Asi, en lu
dltima semana, un cine de Caballito se enterd
pocos minutos antes de dar comienzo a la fun-
cion vermouth, que la pelicula a exhibirse en
la susodicha seccién, estaba combinada con
otra sala.

No tuvo otro remedio que pasar el film con
“el corazén en la boca”, temiendo que un ac
cidente o un descuido del combinador provo-
cara una lamentable demora.

Si la alquiladora hubiera cumplido con Ia
elemental obligacion de avisarle anticipada-
mente, en 1ltima instancia, el exhibidor hu-
biera arreglado con la otra sala el horario, co
sa que no le fué posible hacer en mérito a las
circunstancias que sefialamos.

El asunto importa una grave falta de consi-
deracion que los exhibidores, por propio de
coro, no deben aceptar ni silenciar.

Fiestas fatales

Las festividades de Navidad, Afio Nuevo y
Reyes, han tenido una significacion verdade-
ramente trigica para los exhibidores. La
elevada temperatura y la serie de locales al
aire libre habilitados con diversiones publi-

cas (claro estd, con excesiva contemplacion
municipal, ¢como dd costumbre) transfoma-
ron a los salones cinematograficos en pe
quefios desiertos.

Esperamos que en los dias venideros los

salones se resarzan del perjuicio de referen-
cia, asi como también que las alquilador:
contemplen la situacién del negocio, empeora-
da con varios dfas festivos que trajeron so-
quia a los cines. ..

Atencion

Una sociedad que representa a un reducido
nimero de autores y compositores de musica,
aduce, para hacer cribir compromisos a los

exhibidores sobre “los pequeiios d»-le(‘h(N que
agrupa a varios centenares de misicos. Pol
ello, es necesario que los exhibidores, antes

de firmar nada, exijan la presentaciéon debida-
mente rubricada y sellada, de la lista comple
ta de los autores, a fin de evitar inconvenien-
tes y perjuicios en el futuro.

Si Vd. no ha recibido el PRIMER SU-
PLEMENTO SEMESTRAL de HERALDO
DEL CINEMATOGRAFISTA, reclamelo por
teléfono o por correo a HERALDO, Canga-
llo 910, Buenos Aires.

-
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Los puntos acordados a cada pe-
licula corresponden a las siguien-
tes categorias:

MUY BUENA 5
BUENA 4
REGULAR . . . 3
REGULAR-FLOJA 2
MALA. 1

(Cuando una pelicula esté en una ca-
tegoria intermedia, se le agregara me-
dio punto (1[2).

ENTRE ESCOLLOS

Valor Comercial: | g )
Valor Artistico: 3
Valor Argumento: 3
Caracter' Com. Dramat.
SRR

Estreno: Cines Palace Theatre y Grand Splen-
did, Jueves 7 de Enero a $ 1.50.

Distribuida por Max Gliicksmann.

Produccién R. K. O. (Radio Pictures).

INTERPRETES:
Louis Wolheim — Mary Astor — lan
Keith — Hugh Herbert — Rusell Po-
well — Alan Roscoe.
Enteramente hablada en inglés. (Ambos sis-
temas).
ARGUMENTO—

Un capitdn de un barco de carga protege =
una pareja que huye de la policia. El marino,
individuo de aspecto brutal, quiere “cobrarse”
el pasaje, pero es conquistado por la bondad
de la mujer, que lo hace regenerar, hasta
que el individuo se da cuenta que ha sido
victima de un cruel engafio, por cuanto ella
tiene un pasado ignominioso. La policia mata
al amante de la mujer, la cual queda libre
para unirse al hombre que supo despertar en
ella sentimientos honestos.

ANALISIS—

Esta bien interpretada esta pelicula, desta-
candose Louis Wolheim y Mary Astor. La di-
reccién y la presentacién son buenas, sin so
bresalir. Es interesante como pelicula de v
rano por su argumento poco comur por
valor de atraccion de Louis Wolheim.

PARA EL PROGRAMA—

Bajo el tosco aspecto de hombre brutal es-
condia un corazén de oro. Una interpretacion
magistral del malogrado “feo” Louis Wolheim
y la encaniadora Mary Astor. 5

¢l

EL TEMERARIO

*Valor C‘omercial:"}‘z
Valor Artistico: 2
Valor Argumento: 2
Cardcter; Cow-boy

riczogoy

(LOS DOS SISTEMAS)
Instale un ARISTOFON y tendra la
mas absoluta garantia de un sonido
perfecto y seguro, sin temor 4contra
tiempos de ninguna clase.

Acordamos amplias facilidades de pago.

Zng
Estreno: Gran Cine Ideal, miércoles 6 e vae‘ AJREEU%m%y—A;}Tﬁyf‘stCz) a.
ciembre a § 2
Distribuida por Fox Film.
Duracién: 57 minutos. ANALISIS—
INTERPRETES: Se trata de una comedia excesivamente
Georges O’Brien — James Kirwood -— DProlongada en sus situaci que, por otra

Sally Eilers — Rita Le Roy

Enteramente hablada en inglés. (
temas).

ARGUMENTO—

Un muchacho de la ciudad se vé envueltc y
en una serie de aventuras en su afin de in-
vestigar la muerte de quien supone su padre,
enamordndose en esas gestiones de una mu-
chacha. Descubierta la verdad, el joven inicia
una era de amor.

ANALISIS— 3

Como pelicula de cow-boy, con interesantes
escenas de ciudad al principio, estd bastante
bien esta produccién, que matiza cualquier
programa, sobre todo en esta época de repe-
ticién de los mismos argumentos. La interpre-
tacién es buena. Las escenas de persecucionss
por el campo estin bien realizadas.

PARA EL PROGRAMA—

En su afin de desentrafar la verdad un jo-
ven encuentra la felicidad y el amor. Una in-
terpretacion destacada de George O’Brien, se-
cundado por un homogéneo reparto.

Ambes sis

RECUERDE VD. QUE LOS EQUIPOS
SONOROS
KLANGFILM
con la mas perfecta reproduccion y
méxima seguridad en el servicio. son

distribuidos por la

AEG Compzdia Argentina de Electricidad S. A
B. DE IRIGOYEN 330 — Bs. AIRES
la que se responsabiliza de su instala-
cion y acertados asesoramientos en pro-
blemas foto acdusticos.

¢QUIEN DIJO MIEDO?

| Valor Comercial
“Valor Artistico:
 Valor Argumento; 1
Caricter: Cqmed‘ia

2
1

EL

Lea en el N.

sacional oferta de nuestros equipos, en

condiciones de precio que no admiten com-

petencia. Apresirese a solicitar informes*
nuestra oferta es por tiempo limitado.

R. C. A. PHOTOPHONE

R. S. PENA 636 — U. T. 3060, Libertad

IDEAL DE LA CLARIDAD
28 de HERALDO la sen-

Estrenada en el Cine Hindu, el 3 de Enero

a$ 1.
Distribuida por Fox.
Duracién: 1 hora 10 minutos.
INTERPRETES:
El Brendel — Fifi D'Orsay.
Enteramente hablada en inglés.
ARGUMENTO:

Un empleado de jugueteria es confundido
con el jefe de una banda de pistoleros mer-
ced a su extraordinaria semejanza con el
mismo. Los miembros de una pandilla ene-
miga de éste lo hacen entonces objeto de
una serie de atentados que dan motivo a si
tuaciones de relativa hilaridad.

der un papel
dos personajes. Fifi D’'Orsay apenas intervie-

ble papel de inofensivo vendedor
tes y de terrible pistolero realiza en esta pe
licula una creacién desopilante.

parte, no tienen mucho de novedosas ni de
bien realizadas.

El comico sueco El Brendel
hace de su parte cuanto puede para defen-
sin mayor relieve, encarnando

ne en la pelicula. El resto sin importancia.

PARA EL PROGRAMA—

El Brendel, el famoso cémico, en su do-

de jugue-

LOS INVASORES DEL AIRE

alor Comerciali 2
Vamr Artistice: - 2
Valor Argumenm. 2
(Iara\:ter' Comed Dramat

Estrenada en el cine Real el 7

de Enero a
1.50.

Distribuida por Columbia. /
Duracién: 1 hora 10 minutos. ~L0¥D>
Enteramente hablada en inglés.

ARGUMENTO—

Victima de un accidente que se achaca a
imprudencia suya, un aviador del correo aérec
es despedido. En sus andanzas posteriores
traba conocimiento con una banda de asal-
tantes que intentan robar el expreso de la
compafiia en que antes trabajara, expreso
que debe pilotear el hermano de la que fue-
ra su novia. Después de movidas escenas en
tre las que figura un combate aéreo con los
bandidos, consigue evitar que éstos logren
su propdsito.

ANALISIS—
No ofrece mayores valores ni de interpre-

tacién ni de técnica que la destaquen de las
muchas producciones similares, esta pelicn-

HES

la, en la que Lloyd Hughes, desempeiia un
papel sin grandes ocasiones de lucimiento.
Las escenas de aviacién estan bien realiza-

das.
PARA EL PROGRAMA—

También el camino del aire estd amenaza-
do hoy por los audaces bandidos modernos,

y esta pelicula muestra un apasionante epi-
sodio de la lucha contra los asaltantes aéreos.

A los suscriptores

Sin aviso en contrario seguiremos en-
viando HERALDO a nuestros suscriptc-
res, entendiendo que ello significa la reno-
vacién de la suscripcion, por cuyo importe
mandaremos el recibo correspondiente.




ENERO 13 DE 1932

HERALDO DEL CINEMATOGRAFISTA

Pag. 115

GIGOLO

[ Valor Comercial: 3
Valor Artistico: 3

Valor Argumento: 3
",aniqtcr:» COedia

Estreno: Cine Capitol y Renacimiento, Jueves
7 de Enero a § 2.
Distribuida por Metro Goldwyn.

Duracion: 1 hora 15 minutos.
INTERPRETES:

William Haines — Irene Curcell — C.
Aubrey Smith — Maria Alba — Char-
lotte Granville.

Enteramente hablada en inglés. (Ambos sis-
temas).

ARGUMENTO—

Un calavera, a quien un tio rico amenazo
desheredar si no se casa con una muchacha
pide un mes de plazo para resolverse: si en
ese término no la ha conquistado obedecerd a
su pariente. No la conquista, y después de
una serie de accidentes accesorios, se enamo:
ra de la muchacha y se casa con ella.

ANALISIS—

Mucha animacion hay en esta comedia, que
tiene una interpretacion sobresaliente. Hay es
cenas cOmicas eficaces y situaciones senti-
mentales muy bien realizadas, y, sobre todo.
unidad en la accién, que no decae en ningun
momento. William Haines no hace el galan
bufo habitual en sus peliculas, y en su nueva
labor confirma su merecido prestigio. El ex-
ceso de dialogo s6lo molesta en escasas oca-
siones. Como produccién veraniega es reco-
mendable especialmente para salas familia-
res.

PARA EL PROGRAMA—

William Haines en una novisima interpreta-
cién confirma su merecido prestigio, secun-
dado por Irene Curcell, C. Aubrey Smit y Ma-
ria Alba. Una comedia sentimental de intere-
santfsimo desarrollo.

LOS NUEVOS PRECIOS Y LAS NUEVAS
CONDICIONES DE PAGO COLOCAN A
LOS EQUIPOS

EN SITUACIONES DE NO ADMITIR
COMPETENCIA. -— INFORMESE.

Av. Roque Séaenz Peiia 615

LA VOZ DE LA SANGRE
Valor Comercial;' 3 ‘
| Valor Artistico: 2
Valor Argumento: 3
| Cardcter: Cﬂmy-, Dar

mat.

TR

Estreno: Cine Monumental, el 7 de Enero a

$ 1.20.
Distribuida por Warner Bros.
Duracién: 1 hora 10 minutos.

INTERPRETES:
Philips Holmes — Otis Harlan — Grant
Michel — Lucille Powers.

Enteramente hablada en inglés. (Ambos sis
temas).
ARGUMENTO—

Un  estudiante universitario, cuyo
cumple una larga condena per asesinato, sc
ve obligado, al divulgarse la, situacion dc
aquél a abandonar la Universidad. De regre-
s0 a su pueblo, la vida termina por hacérselc
imposible debido a la prevencion con aue al
gunos vecinos lo miran, lo geu hace que, al
regresar’ su padre indultado, se avergiience
de él.

Viven asi distanciados ambos, hasta que una
intriga tramada por un compaiero de oficina
del muchacho, rival en amores del éste, pari
ha lo aparecer como ladrén, hace que padr
e hijo en un gesto noble traten mutuamentc
de atribuirse la culpa para salvar al otro.

Se descubre al verdadero autor, y el carific
nacido entre el muchacho y su padre se afir
ma definitivamente.

ANALISIS—

Es una discreta comedia dramdtica, con un
argumento que presenta alternativas intere-
santes. La labor interpretativa sobra un mayor
valor en las figuras secundarias con varios
notables caracteristicos, entre los que se des-
taca Otis Harlan.

PARA EL PROGRAMA—

Separados por los prejuicios sociales un pa-
dre que ha sido condenado a presidio, y su
hijo un estudiante universitario, vuelven a en-
contrarse cuando las circunstancias crean nn
peligro para ambos. Una destacada interpre
tacion de conjunto.

Escribe un Administrador

El seiior José Garcia, persona vinculada a}
negocio cinematogrifico desde hace muchos
afos, y que desempefia en la actualidad el
puesto de administrador del cine Hindu, d¢
2sta capital, nos escribe la siguiente carta,
que transcribimos sin comentarios, y en la
que vierte interesantes conceptos particulares
sobre la situacion actual del negocio cinema-
tografico. Dice asi la carta de referencia:

S de HERALDO

Cangallo 910

“Desde la aparicion de HERALDO soy unc
de sus mas ardientes propagandistas.
que he visto desde el primer momento los be
neficios que una publicacion independiente
bien inspir: v honesta como la suya, repor
ta a los exhibidores.

“En uno de los ultimos nimeros, he lefdo
un “alerta a los alquiladores”. Estd muy bien
el articulo y compendia la solucién y el pro-
blema a la vez. En efecto, si se ha llegado a
la situacion de tirantez entre los exhibidores
y los alquiladores, es, inica y exclusivament¢
debido a las exigencias de estos iltimos. Re-
cuerdo que cnando la Metro instalé sus ofici-
nas en ésta, quedando a cargo de las mismas
el sefior Fieldelbaum, un exhibidor de prime
ra linea no pudo arreglar porque el precio so-
licitado le pareci6 muy elevado. El sefior Fie
delbaum, repuso ante esa resolucion, lo si-
suiente:

“—S8i Vd. no puede pagar ese precio, pase-
mos las peliculas a porcentaje. Un 33 % es
lo razonable y equitativo”. No llegaron a un
1cuerdo, porque el exhibidor ‘“pasandose d¢
vivo”, creyo que eso indicaba una flaqueza de
la Metro, pero en las mismas condiciones hi-
20 el negocio otro exhibidor... y tuvo un afe
excelente.

“El sefior Fiedelbaum declaré que era de
buen comerciante seguir una politica concilia-
toria: se debfa sacrificar dentro de lo razona

padr

Director

Ole, los intereses de la casa, para conservar
an cliente.

“Elo demuestra que cuando en una alquila-
dora hay criterio constructivo, los negocios
;e pueden realizar conservando la amistad v
‘a simpatia de los exhibidores. Y si los alqui-
ladores, por si mismos, no resuelven adoptar
e criterio de temperancia sustentado por el
imer gerente local de la Metro en la Argen-
‘ina, los exhibidores pueden obligarlos a ello,
con la Asociacion Cinematogrifica de Exhibi
lores. Hay que dejar de lado las pequefias di-
ferencias: el empresario de una sala de ba
rrio, como el mds poderoso de los exhibido-
res centrales, tienen los mismos derechos,
estan afectados por las mismas dificultades
Y los exhibidores deberfan recordar ahora
mis que nunca aquello de que “La unién hace
la fuerza'.

“Segun mi criterio, s6lo sobre las bases do
circuitos puede llegarse a algo concreto, indu-
ciendo a las aliquiladoras a aceptar los estre-
por turnos, de modo que el pro-

ra as salas centrales se renovara dos
veces semanales igual que lo que se hace en
Europa. Con ello, las alquiladoras se evita.
rian el inconveniente de no saber qué hacer
con el material una vez salido el mismo dc
la sala de estreno, ademés de otras dificulta-
des cuyo detalle es innecesario.

“Organizados los circuitos, los exhibidores
podrian oponer seria resistencia a las preten-
siones desmedidas de las alquiladoras, y a s»
vez, éstas, verfan su accién notablemente fa
cilitada.

“El negocio en la ultima temporada ha de-
jado mucho que desear. Por cada sala que s¢
ha desenvuelto bien, hay diez que han perdi
do dinero. Hay que procurar en toda forma,
que en la temporada préxima no se repita el
desagradable fenémeno, que puede ser fatal
para la misma esencia del negocio. ”

(Fdo).: JOSE GARCIA.

EL CINE
AMERICANO

SAN JUAN 2998 — CAPITAL

ACABA DE REABRIRSE DESPUES DE
GRANDES REFORMAS, Y HA INSTA-
LADO EL EQUIPO SONORO

SQUIRRELS TALKING MAGHINE

PARA AMBOS ISISTEMAS
(FABRICADO POR CIAMPA y Cia.)

VENTA DE LAMPARAS DE ARCO
“CIAMP A"
REPUESTOS Y ACCESORIOS
PARA PROYECTORES EN GE-
NERAL.

CIAMPA & C'2
ECUADOR 318
U. T. (62) MITRE 5945
BUENOS AIRES
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Agradecemos

El considerable esfuerzo que significé Jla
confeccién de nuestro PRIMER SUPLEMEN
TO SEMESTRAL, en el cual se da lista por
orden alfabético de las peliculas estrenadas
en el término comprendido entre el 1. de
Julio y el 31 de Diciembre de 1931, fué am-
pliamente reconocido por los exhibidores, mu

chos de los cuales nos han hecho llegar su
aplauso, senalandonos la utilidad que para
la programacion les prestarda el citado Su

plemento Semestral.

No hemos hecho otra cosa que correspon-
der a las atenciones que debemos a los exhi-
bidores, a cuya ayuda y apoyo moral y ma-
terial debe HERALDO la obra que realiza.

Nuestra tarea

Hemos cumplido seis meses de vida. Lo
que a la mayoria parecié una publicacion de
vida precaria o de languida existencia, es
hoy un organo que ha acreditado su inde
pendencia y su valentia en cuantas ocasio-
nes fuera necesario evidenciar esas condicio-

nes.

Nuestra tarea no ha sido leve ni mucho
menos. La tarea de ver peliculas — todos
los films son vistos por el Editor — consti
tuye una ‘distracciéon” pesadisima. Dos pe:
liculas "por semana pueden ser una distrac-
cién; quince o mds, son una penitencia, un
duro castigo.

Eso es lo que se relaciona con la critica
de films: en lo que respecta a los problemas
gremiales nuestro trabajo ha sido también
realmente pesado. Hemos luchado contra po-
derosas alquiladoras. Hemos resistido a ame:
nazas de toda indole. Hemos defendido a los
exhibidores en cuantas ocasiones nuestra de-

fensa fué necesaria.
Ni amenazas ni ‘“sugerencias” nos intimi-
daron. Hemos sido, cuando las circunstancias

asi lo exigieron, “cabeza de turcos”. Cuando
un exhibidor, temiendo represalias, no podia
manifestar su opinién, una vez comprobadc
el hecho lo manifestamos claramente, sin con-
templaciones de ninguna fndole.

Hemos evitado la consumacién de muchas

8.
ello nos hemos agenciado la general
simpatfa de los exhibidores que valoraron
los dignos moviles que inspiran nuestra
accion y hasta algunos alquiladores compremn-
dieron que nuestras campafas estaban bien
inspiradas. En cambio, otras casas podero-
sas que se consideran %intocables” e ‘“in-
nombrables”™ para otra cosa que no el
elogio, no ocultaron su antipatia por nuestru
accién, y procuraron perjudicarnos. Pero co-
mo nosotros no tenemos la mordaza de los
avisos; como hemos rechazado en distin
oportunidades vedados ofrecimientos de pu
blicidad, seguimos impertérritos y seguros
en nuestras campafias, en las que nos susten-
ta ei invalorable apoyo de la fuerza que di
la razén.

Hoy, HERALDO es indispensable a los
exhibidores sudamericanos. Hoy, las casas al-
quiladoras, acosjumbradas a mandar a ca-
pricho, alentadas por el silencio culpabie que
ocultaba todas sus extralimitaciones, tienen
en HERALDO un control severo y perma-
nente,

Inmodestamente, si se quiere, hemos rese-
flado la ardua labor desarrollada en sélo seis
meses de vida. En nuestro primer nimero, ti-
tulamos el articulo inicial con las siguien-
tes palabras: “Al pan, pan y al vino, vino”.

Desde nuestro primer numero, nuestro lema
fué “Un servicio de informacién, critica y
analisis, libre de la influencia del aviso =zi-
nematografico”.

S6lo nos resta agregar que siempre hemos

llamado “al pan, pan y al vino, vino”, y quc
nuestras informaciones y nuestras criticas se
han hecho con absoluta prescindencia de la
publicidad.

Hoy, como ayer y como siempre, estamos
en la brecha para defender y resguardar los
justos intereses de los exhibidores.

Y nuestra labor ha dado ya fructiferos re-
sultados.

El nimero especial

Ya cerrado el numero anterior, a instan
cias de varios exhibidores, dimos a publici
dad una edicion especial de HERALDO, ten-
diente a difundir en el gremio la candidatu-
ra a concejal de un exhibidor, el sefior Hum
berto Cairo.

Nos movié a aceptar el susodicho pedido,
la seguridad de que es necesario que un exhi-
bidor ocupe una banca en el Concejo Delibe-
rante... Son excesivas las trabas que se po-
nen al libre desenvolvimiento de los cines
portefios, y ello ocurre porque en la Cama
Chica se desconoce el asunto. Un exhibidor,
ungido concejal por poca obra que realice,
asesorarda y harda oir su voz de protesta
cuando se pretenda cometer un abuso con
el gremio.

Y el sefior Cairo se ha comprometido foi-
malmente a contemplar los intereses de to
dos los exhibidores portefios en su gestién
edilicia, si las urnas le son favorables.

He ahi explicada la razéon de la aparicién
del niimero especial de HERALDO.

Imprevision municipal

Con motivo de las elecciones comunaies, la
oficina municipal que sella los programas, no
efectué tal operacion el tltimo domingo, en
virtud de haberse habilitado ese local para vo-
tar. Los empresarios de cine se vieron obli-
gados a hacer sus programas con mucha anti-
cipacién, con los inconvenientes que ello trac
aparejado: apuros en la programacion, en la
imprenta, etc., etc.

Si la Intendencia hiciera cumplir el articu
lo 171 del Digesto, que autoriza a los empresa-
rios a sellar planillas en lugar de programas
nada de esto ocurriria.

Accion extorsiva

El negocio cinematografico es, como ningtun
otro, un negocio que debe realizarse en man-
comun. Sin colaboracion entre el comprador y
el vendedor, nada puede hacerse. Asi, si por
ejemplo, un exhibidor toma una pelicula pava
un domingo, y ese dia no tiene piblico por
excesivo calor, lluvia, u otro factor completa-
mente ajeno a su voluntad, es deber de la ca-
sa distribuidora de las peliculas exhibidas en
ese dfa, procurar que su cliente se resarza dc
los perjuicios sufridos.

El alquilador, también se perjudica, pero es
en minima parte: sélo se retarda en la explo-
tacién. En cambio, el exhibidor tiene los mis-
mos gastos, con o sin lluvia, con mucho o poce
piblico. El gasto de alquiler, luz, empleados.
propaganda, etc., esta hecho... Esa es la
fundamental diferencia que existe enire el
negocio del alquilador y el del exhibidor.
Con circunstancias contrarias, el alquilador,
en lugar de realizar su negocio en tres me-
ses, lo hard en cuatro. En cambio, el exhibi-
dor, si no lo efectua de inmediato, no lo efec-
tia mds.

Puede calificarse, en consecuencia, de ac-
cion extorsiva la de las alquiladoras que no
tienen en cuenta esa circunstancia importan-
tisima. Los exhibidores, que en los tltimos

afios han visto aumentar las exigencias dc
los alquiladores a limites inconcebibles, de-
ben recapacitar seriamente sobre sus legiti-

mos derechos e insistir para que los mismos
sean reconocidos.

.Sin comentarios

Una sala de la calle Lavalle, en el cursg
de la tultima senama, realizé de entradas to-
tales en un dia, la suma de noventa y cincy
pesos, de la cual correspondi6 el 40 or
ciento a la casa a quien pertenecfan las cip
tas exhibidas.

Esa sala tiene un presupuesto mensual
que se acerca a los veinticinco mil pesos,
vale decir, casi mil pesos diarios de gastos.,

El hecho no quiere comentarios. ]

CORREO

X. X., Rosario. — In este ntmero va esta in-
formaci6n, que es muy interesante. Esperamos.
mayores datos.

G. J., Interior. — El director de esa casa esti,
en efeeto, en Rio. No es nada dificil que haya
cambios fundamentales dentro de poco... Lo ten-
Aremos al tanto. ‘

BOLSA DE TRABAJO

(Atendiendo a numerosos pedidos dig-
nos de ser tomados en cuenta, HERALDO
crea esta BOLSA DE TRABAJO gratuita
Ofrecimientos y pedidos de empleo, seran
incluidos, pues, completamente gratis.)

PECIDOS

ADMINISTRADOR, muy préctico, que
quiera trabajar sobre la base de utilida-
des, se necesita. Se da amplia libertad de
accion. Dirigirse V. V., HERALDO, Cau-
gallo 910.

OFRECIDOS

ACOMODADOR, diez afios de prictica,
se ofrece sin pretensiones. Dirigirse Alva-
ro Meléndez, Moreno 1693, Dto. B. Capital.

ACOMODADOR prictico se ofrece sin
pretensiones. Dirigirse Juan Gonzilez, Ma-
za 158, Dto. 1, Capital.

PROGRAMISTA OFRECIDO

CINE DEL INTERIOR. Administra-
dor de cine de la Capital, serio y con iar
ga practica en el negocio, pudiendo oire
cer la mas absoluta garantia de honesti-
dad, se ofrecepara programar peliculas a
cines del interior, sobre condiciones muy
razonables. Escribir a C. C. HERALDO,
Cangallo 910, Capital.

Por razones de salud

transfiero urgente ventajoso contrato de
alquiler de cine en ciudad importante del
interior. — Completamente equipado con
maquinas sonoras nuevas. URGENTE.
Dirigirse a HERALDO, Cangallo 910.

Por solo $ 10.000

transfiero contrato por cinco afos, de cine
ubicado en barrio populoso. Alquiler: $ 850
mensuales. — URGENTE. — Dirigirse a
HERALDO, Cangallo 910.




